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Ува жа е мые чи та те ли!

Под пи сать ся на жур нал мож но не сколь ки ми спо со ба ми:

1. Ре дак ци он ная под пи с ка
Ре дак ци он ная под пи с ка оформ ля ет ся, на чи ная с лю бо го ме ся ца 

го да. Оп ла та про из во дит ся по без на лич но му рас че ту. 
Бланк пла теж ки мож но ска чать на на шем сай те:

http://www.show-master.ru/subscribe/index.shtml
По сле оп ла ты лю бым до ступ ным спо со бом (пись мом, фак сом, 

эле к трон ной поч той) вы шли те в ре дак цию под тверж де ние 
об оп ла те (ко пию кви тан ции). Ес ли Вы хо ти те, по лу чать жур нал 
свое вре мен но, тща тель но за пол няй те все стро ки кви тан ции:

ФИО, ин декс, ад рес. Сто и мость од но го но ме ра жур на ла 
«Шоу-Ма с тер» на 2013 год – 100 руб лей.

На по ми на ем Вам, что «Шоу-Ма с тер» вы хо дит 4 ра за в год. 
Так же мож но по лу чать ста рые жур на лы по той же цене. 

2. Под пи с ка по ка та ло гу:
Мож но офор мить под пи с ку на жур нал в лю бом поч то вом от де ле нии 
на тер ри то рии Рос сии: Ин декс в Объ е ди нен ном ка та ло ге 
«Прес са Рос сии» – 42783

3. Под пи с ка че рез под пис ные агент ст ва:

*«Ме га пресс»  +7 (495) 967-90-09;   
 www.mega-press.ru 
*ООО «Агент ст во  +7 (495) 680-90-88;  
«Кни га-Сер вис»: www.akc.ru
*ЗАО «МК-Пе ри о ди ка»: +7 (495) 684-50-08, 681-57-15  

 www.periodicals.ru 
* ООО «Ин тер-Поч та»:  +7 (495) 500-00-60, 580-95-80  

 www.interpochta.ru 
*ООО «Агент ст во «Ар тос-Гал»:  +7 (495) 981-03-24
*ЗАО «Рос пе чать-Ал тай»:  +7 (38557)4-10-42;   

 rosprub@mail.ru
*ООО «Юж но-Ураль ская поч та»: +7(351) 262-90-03;   

 pochta@chel.surnet.ru
*ООО «Агент ст во  +7 (8482) 22-47-60, 20-86-35  

«Де ло вая Прес са»: www.moedelo.info
*ООО «Мир Прес сы»: +7 (495) 787-6514, 787-6362;  

 mir_press@mail.ru.

4. За пре де ла ми Рос сии на жур на лы мож но под пи сать ся че рез:

*ООО «Ин форм на у ка»:   +7 (095) 787-38-73; 
    www.informnauka.com
*На тер ри то рии Ук ра и ны:   (1038044) 464-0220
KSS «Ки ев ская служ ба под пи с ки» Ки ев, ул. Ко цю бин ско го, 
(под пис ной ин декс: 10437)  д. 9, оф.21  
 
*На тер ри то рии Лат вии:   Riga, LV-1003F  
StageClub.lv   Sadovnikova 39 
    (+371) 67356773
В г. Да у гав пилс   info@stageclub.lv 
    ул. Са у лес, д. 32 
*В г. Калининград    +74012991591   

      ул. Димитрова, д.3  
Це на жур на ла оп ре де ля ет ся под пис ным агент ст вом

5. Спе ци аль ные ак ции по оформ ле нию бес плат ной под пи с ки  
для ав то ров, нью с мей ке ров, ак тив ных уча ст ни ков на ше го фо ру ма  
и бло гов. Сле ди те за объ яв ле ни я ми на сай те, бло гах и в жур на ле  
в раз де ле «Под пи с ка». 

6. PDF-вер сии жур на ла можно скачать здесь: 
www.show-master.ru

Для по лу че ния по дроб ной ин фор ма ции по оформ ле нию 
и сто и мо с ти под пи с ки об ра щай тесь в ре дак цию жур на ла.

Наш ад рес: 125047, Моск ва, а/я 54, «Шоу-Ма с тер»
Те ле фон: 8-499-251-84-61, факс: 8-499-978-73-62, 

e-mail: stanstan@show-master.ru; root@show-master.ru 

На де ем ся уви деть Вас сре ди на ших под пи с чи ков!
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механика сцены

всем известна. Возможно, из-за 
скромности ее основателей. Ком- 
пания Eurotruss была основана 20 
лет назад, в 1993 году. Тогда ее 
основатель Матайн Куйпер открыл 
производство алюминиевых кон-
струкций в своем родном городе 
Леуварден, а уже через год раз-
работал и удачно внедрил в произ-
водство уникальное соединение 
ферм с помощью конических кон-
некторов. Именно этой технологи-
ей сейчас пользуются повсеместно 
в сценическом бизнесе и не только, 
и мало кто знает, кому они обязаны 
столь гениальным изобретением. 
Я думаю, такого новаторства со 
стороны компании достаточно, 
чтобы выбрать ее конструкции для 
стейджинга.

С.К.: То есть вы хотите сказать, 
что все производители алюминие- 
вых ферм так или иначе являются 
последователями изобретателей из 
Eurotruss?

А.С.: Именно так. Сегодня мас- 
са производителей пожинают пло- 
ды разработки Матайна Куйпера. 
Если бы не его изобретение, воз-
можно, мы бы до сих пор пользова-
лись старым неудобным болтовым 
креплением. 

С.К.: Почему же в таком случае 
продукция Eurotruss  была мало 
известна в России?

А.С.: В свое время у них были 
дистрибьюторы в России, но они 
не вели планомерную работу по 
продвижению продукции компа-
нии. Теперь глобальным продвиже-
нием профессионального обору- 
дования Eurotruss занимается ком-
пания JSA, в конце мая этого года 
мы подписали соглашение об экс-

Казалось бы, сценический биз- 
нес в России устоялся и все 
производители и техниче-

ские разработки в этой сфере всем 
известны, как вдруг на сцене рос-
сийской и украинской шоу-инду-
стрии появилась давно известная 
в Европе компания Eurotruss со 
своей уникальной историей и ле- 
гендарным изобретением. 

Подробнее о том, чем примеча-
тельно оборудование от Eurotruss, 
нашему корреспонденту Светлане 
Коваленко рассказал основатель и 
президент Сценической компании 
JSA Александр Стрижак.

Светлана Коваленко: Алек- 
сандр, нам известно, что именно 
вы первыми стали использовать в 
стейджинге оборудование от «но- 
вого» для всех производителя — 
компании Eurotruss. Расскажите, 
почему оно вас привлекло?

Александр Стрижак: Думаю, 
нужно начать с легендарной ис- 
тории этой компании, которая не 

Eurotruss   в России

На российском рынке 
сценических конструкций 

появился новый игрок – 
голландская 

компания Eurotruss, 
изобретатель 

уникального 
соединения ферм.

www.jsa-stage.ru,
russia@eurotruss.com Сценические конструкции 

из Нидерландов
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гому. Если вы внимательно посмо- 
трите на соединения, вы это уви- 
дите. Дело в том, что привычное 
строение конструкции ферм – это 
тоже в определенном смысле их 
стандарт. Но у Eurotruss запатенто-
ванная система узловых сварочных 

элементов. Поэтому другие произ-
водители вынуждены копировать 
их, но при этом отходить от этого 
стандарта, и поэтому они теряют в 
качестве, а иногда и в безопасно-
сти использования. Кроме того, я 
заметил, что крышные системы 
Eurotruss удобнее в использова-
нии, каретка для подъема башен-
ных конструкций более универ- 
сальна. Обычно потребитель зака-
зывает отдельно у какого-нибудь 
производителя конструкцию кры- 
ши и отдельно сценические поди-
умы и как-то это все соединяет. В 
Eurotruss вы сразу можете заказать 
полноценный сценический комп- 
лекс. Инженеры завода интегри- 
руют различные конструкции в го- 
товый продукт по заказу клиента. 

клюзивном партнерстве на терри-
тории России и Украины.

С.К.: Но всем известно, что вы 
много лет занимались продвиже- 
нием оборудования от Prolyte, и, 
уже кажется, что вы неразрывно 
связаны с этой маркой. 

А.С.: Действительно, 10 лет мы 
занимались продвижением Prolyte 
в России, и мы очень благодарны 
этой компании и до сих пор под-
держиваем с их руководством дру- 
жеские отношения. Но время идет 
и все меняется. Сейчас, занимаясь 
поиском поставщика качественно-
го сценического оборудования, мы 
сделали выбор в пользу Eurotruss 
по многим причинам. Во-первых, 
их производство всегда находи-
лось и остается в Нидерландах, а 
это говорит о высоком европей-
ском качестве сборки. Во-вторых, 
Eurotruss — компания с индивиду-
альным подходом и уникальным 
инжинирингом для каждого отдель-
ного клиента, что очень важно. Для 
них качество оборудования важнее 
наращивания объемов продаж. И 
надо сказать, что благодаря такому 
подходу объемы у них остаются 
высокими.

С.К.: Есть ли у Eurotruss отдель-
ные элементы конструкций, кото-
рые качественно отличаются от 
продукции других производителей?

А.С.: Самым главным отличием 
продукции Eurotruss, безусловно, 
являются их фермы. На наш взгляд, 
они гораздо лучше конструкций 
других производителей, потому что 
их сваривают совершенно по-дру- 

Еще у Eurotruss представлена базо-
вая опора с широким основанием, 
что  придает конструкции наиболь-
шую устойчивость. Плюсы можно 
перечислять очень долго. Нужно 
просто самому попробовать пора-
ботать с их оборудованием. Тем 
более, это вполне доступно. Прият- 
но то, что при таком высоком каче-
стве производства Eurotruss ведет 
еще и лучшую ценовую политику. 
Мы всегда найдем с нашим поку-
пателем компромиссное решение.

С.К.: Звучит заманчиво! Но все 
же, не сложно ли будет выводить 
новое оборудование на устоявший-
ся рынок сценического бизнеса? 
Создается впечатление, что основ-
ные игроки уже давно плотно заня-
ли свои позиции. Тем более, что вы 
сами этому способствовали.

А.С.: Рынок действительно усто-
ялся, но мы не хотим, чтобы он имен-
но стоял на месте, он должен раз- 
виваться, тогда будет здоровая кон-
куренция и цивилизованный бизнес 
европейского уровня. Конечно, быть 
первопроходцем всегда сложно, но 
почетно. Мы этот путь уже проходи-
ли с компанией Prolyte. Кстати, в 
нашей команде продвижения поя-
вился новый сотрудник, а на самом 
деле наш старый друг Генри Шуил. 
Не так давно он завершил свою 
работу в Prolyte и перешел на ру- 
ководящую должность в Eurotruss. 
Именно он в течение 10 лет помогал 
нам продвигать Prolyte на россий-
ском и украинском рынках. Теперь 
мы вместе будем представлять инте-
ресы Eurotruss в России. Приятно 
продолжать вести дела со старым 
проверенным другом и настоящим 
профессионалом.

С.К.: Когда же мы сможем уви-
деть первые сцены из конструкций 
Eurotruss в России?

А.С.: Первая сцена уже была 
представлена публике. 12 июня в 
Уфе в честь Дня города выступали 
группа «ДДТ» и Земфира. На сцене 
была установлена крышная систе-
ма SR-40 от Eurotruss. Это был 
дебют их сценических конструкций 
в России. Сейчас мы ведем мас-
штабную работу по внедрению про- 
дукции Eurotruss в сценический 
бизнес не только России, но и Ук- 
раины. Нам предстоит большая и 
интересная работа.
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список дистрибьюторы

AudioSolutions (495) 730-5368 www.audiosolutions.ru III обл. 

AV Stumpfl CIS (495) 937-6309 www.avstumpfl.com 29 

ClayPaky (910) 492-4069 www.claypaky.it 1  

CTC Capital (495) 363-4888  www.ctccapital.ru 71, 105

ETC  www.etcconnect.com 109

JSA Staging Company (499) 754-4848 www.jsa-stage.ru  I обл.

Martin by Harman (495) 789-3809, 627-6005 www.martin.com IV обл. 

MixArt Distribution (495) 956-9093 www.mixart.ru 24  

MF Group (495) 639-9374 www.mf-group.com 57

Skyfox Group (495) 646-7303, 781-5656 www.skyfox.ru  61

Yamaha Music (495) 626-5005 ru.yamaha.com  12

Азия Мьюзик (3952) 54-40-50

 (495) 657-9907 www.asiamusic.ru 113

АРИС (495) 315-3092 www.arispro.ru 37

Имлайт (8332) 340-344,  

 (495) 748-3032, 748-4636 www.imlight.ru      35

ОКНО-ТВ (495) 617-5757 www.okno-tv.ru 9

Про Аудио  (495) 734-9931 

и Световые системы (495) 956-6847 www.pa-pro.ru 63

Рутон С (495) 646-7464 www.ruton.ru  5

Система (83130) 66460, (83130) 69899      

 (495) 366-6692  

     (495) 366-5208 www.sistema-stage.ru  53

«СНК-Синтез» (495) 788-88-16  www.snk-syntez.ru 39

Студия

технического дизайна (8652) 770-419, (8652) 777519   www.s-t-d.ru 46

Театральные

Технологические  (495) 730-8345, 730-8346  www.ttsy.ru

системы  www.pult-ppr.ru 54, 55

Благодарим 

за предоставленную информацию фирмы:
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